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Popularnos¢ i zapotrzebowanie

na aplikacje wspomagajqce
zarzqdzanie

czy tez archiwizacje danych jest
aktualnie tak duza, ze zaden

z producentéw nie musi sie
wiasciwie obawia¢ o brak odbiorcéw
swoich produktéw.

O szybkim tempie rozwoju polskiej
gospodarki styszy sie bardzo czesto
i bardzo wiele. Bardzo rzadko mowi
sie jednak o tym, co kryje sie pod
hastem rozw¢j. Jest to natomiast
nie tylko powstawanie nowych
przedsiebiorstw, ale takze staly
wzrost juz istniejqcych. Niezaleznie
od tego, czy firma dopiero pojawia
sie na rynku, czy tez chce jedynie
poprawic¢ swojq sytuacje, konieczne
sq inwestycje w infrastrukture infor-
matycznq, bez ktoérej raczej ciezko
aktualnie wyobrazi¢ sobie funkcjo-
nowanie jakiejkolwiek instytucji.
Witasciwie nie ma juz znaczenia, ja-
ki jest profil dziatalnosci czy w ja-
kim sektorze klasyfikuje sie firma.

12-05-2008

lBARTLOM\EJ TABEDZKI

Poczynajqc od najmniejszych firm
ustugowych, koniczqc na gigantycz-
nych sieciach handlowych, wszyscy
korzystajq ze specjalnego oprogra-
mowania, wspomagajqcego Spraw-
ne funkcjonowanie instytucji.

Skad oprogramowanie

Jednym z producentéw oprogramo-
wania, przeznaczonego dla przedsie-
biorstw jest firma Quest Software,
istniejgca na rynku od 1987 r.
Portfolio oferowanych przez firme
produktéw jest bardzo szerokie, co
sprawia, ze popularnos¢ firmy i jej
produktéw juz jest widoczna. W ofer-
cie znalez¢ mozna bowiem zaréwno
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aplikacje wspomagaijqce zarzg-
dzanie bazami danych, wspdtpra-
cujqce z wszystkim najpopular-
niejszymi standardami
bazodanowymi. Dostepne sq
réwniez rozwiqzania przeznaczo-
ne do zarzqdzania wydajnosciq
aplikacji, a takze (ze wzgledu na
to, ze Quest Software jest part-
nerem Microsoftu) aplikacje
wspomagajqce zarzqdzanie infra-
strukturg Microsoft. Oprogramo-
wanie oferowane przez firme jest
stosunkowo elastyczne, moze bo-
wiem pracowac¢ na platformach
opartych wszystkich najpopular-
niejszych systemach operacyj-
nych. Oferowane sq réwniez roz-
wigzania integrujqce  rozne
$rodowiska. W ofercie Questa
znajduije sie ponad 100 gotowych
rozwiqzann i na ich sprzedazy
opiera sie dziatalnos¢ firmy. Nie
bytoby jednak mozliwe osiqgnie-
cie sukcesu rynkowego bez ofero-
wania mozliwosci dostosowania
produktéw do konkretnych po-
trzeb klientéw. Dlatego tez kazdy
produkt moze by¢ indywidualnie
dostosowany.

Kanatl sprzedazy

Firma Quest Software sprzedaje
swoje produkty na polskim rynku
juz od 2001 r. Jak dotychczas
sprzedaz odbywata sie jednak pra-
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wie wylqcznie bezposrednio do
klientéw koricowych. Firma nie by-
ta wiec interesujqca dla resellerow,
stwarzata bowiem jedynie niewiel-
kie mozliwosci wspétpracy. Sytu-
acja ulegta jednak zmianie, ponie-
waz okoto dwdch lat temu Quest
rozpoczqt budowe resellerskiego
kanatu sprzedazy. Kanat ten ma
sie opiera¢ wylqcznie na sieci re-
selleréw, z catkowitym pominie-
ciem dystrybuciji. Jak dotychczas
firma posiada w Polsce dwoch
partnerow posiadajqcych autory-
zacje, wspotpracuje takze z kilku-
nastoma resellerami, ktérzy nie
majq jeszcze prawa do prowadze-
nia wdrozen. W przysztosci Quest
planuje rozwdj sieci autoryzowa-
nych partneréw. Ich docelowa licz-
ba bedzie zalezata od dynamiki
rozwoju rynku. Jednak wedtug za-
tozen, liczba aktywnie dziatajqcych
firm integratorskich nie powinna
by¢ wyzsza niz 10, aby firmy te nie
konkurowaty ze sobq we wzajemnie
prowadzonych projektach. Dla firm,
ktére zdecyduiq sie na Scistq wspot-
prace Quest utworzyl program
partnerski, ktéry ma umozliwi¢
przystepujgcym do niego integra-
torom wzrost konkurencyjnosci na
rynku. Wida¢ wiec, ze Quest So-
ftware stawia raczej na jakos¢ a nie
na ilo¢, co tworzy szczegdlnie do-
bre perspektywy dla firm, ktérej na
wspétprace sie zdecyduiq. i
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